


Com a gente é assim:
Em cada gesto uma

prova de carinho.
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“Construindo uma Boa Vizinhanga”

Hd mais de duas décadas como supermercado de vizinhang¢a, o Bom Vizinho projeta
seu crescimento continuo com as bases solidas e um moderno e amplo Centro de
Distribuicdo. Nossa histdria teve inicio com o Senhor Joaquim Hondrio Alves e Dona
Gracinda Pinheiro administrando a pequena Mercearia Unido. Nesse periodo, um

| paradigma comercial foi superado: o fim do balcdo de atendimento e o surgimento do

g auto servico.
=~ . ‘ Com o passar do tempo, Bosco e Hondrio Pinheiro passaram a conduzir a empresa com
Plnhe|r espirito empreendedor, visao de futuro e novos processos gerenciais fundamentados nos
| valores que sempre serviram de base para cada transacdo do estabelecimento: sortimento,

e Supermercado || rapidez, servico e preco, mantendo o DNA da mercearia Unido com o permanente espirito
o ) da boa vizinhanca. A boa vizinhanca caracteriza-se, principalmente, pelos lacos que

o BOM VIZINHO criamos e mantemos com aqueles que passam por nassas lojas tanto na capital quanto

no interior cearenses.

Essa fidelidade ao espirito da boa vizinhanca orienta cada etapa dos processos cotidianos
de nossa empresa, do planejamento ao pds-venda, na certeza de que nosso cOMpromisso
de exceléncia perpassa a relacdo de compra e venda e penetra no terreno do afeto, onde se
constroem grandes amizades.

Bﬂs\f P}ﬁheiro

Diretigr Comercial
|

Em 2014 sua marca vai entrar em campo com a Arena do Bom Vizinho no
Pinheiro Supermercado. O marketing e o branding ganharam forca desde 2012
com a criacdo do Pin - Pinheiro Indoor, um projeto voltado para as midias
internas alternativas, eventos e projetos de positivacdao de marcas dentro

do PDV.

20200 |

A midia do Bom Vizinho

Sdo diversas oportunidades de impactos diretos de midia que dialogam com
mais de 7.000.000 de clientes em 11 lojas fisicas, loja virtual, plataforma online
de redes sociais, eventos proprietdrios e muito mais. Um mix de comunicacao
voltado para positivacdo das marcas dentro e fora de nossas lojas.

Nesta edicao do PIN 2014, ampliamos os eventos fixos tanto na capital, quanto
no interior, novos pontos de merchandising e um moderno sistema de
gerenciamento das midias dentro e fora de nossas lojas fisicas e loja virtual.

Alexandre \Pinheiro
Diretar de Marketing
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@ BOM VIZINHO MARAPONGA © BOM VIZINHO [TAPIPOCA
Av. Godofredo Maciel, 1152 - Maraponga Rua José do Patrocinio, 1481 - Coqueiro
Fortaleza-CE Itapipoca-CE
CEP: 60710-000 - Fone: (85) 4008.2444 CEP: 62500-000 - Fone: (88) 3631.7777
Email: maraponga@obomvizinho.com.br Email: itapipoca@obomvizinho.com.br

€ BOM VIZINHO PAN AMERICANO © BOM VIZINHO LIMOEIRO DO NORTE
Rua Piaui, 1110 - Pan Americano Rua Erbas Cavalcante Pinheiro, 50 - Socorro
Fortaleza-CE Limoeiro do Norte-CE
CEP: 60441-150 - Fone: (85) 4008.2433 CEP: 6293-000 - Fone: (88) 3423.2283
Email: panamericano@obomvizinho.com.br Email: limoeiro@obomvizinho.com.br

€ BOM VIZINHO MONDUBIM @ BOM VIZINHO QUIXADA
Av. Godofredo Maciel, 4000 - Mondubim Rua José de Queiroz Pessoa, 2500 - Planalto Universitdrio
Fortaleza-CE Quixadd/CE
CEP: 60762-120 - Fone: (85) 4008.2435 CEP: 63900-000 - Fone: (88) 3412.1636
Email: mondubim@obomvizinho.com.br Email: quixada@obomvizinho.com.br

@ BOM VIZINHO MESSEJANA ( BV QUIXADA
Av. Frei Cirilo, 4290 - Messejana - Fortaleza-CE Rua Francisco Eneas de Lima, 2027 — Centro
CEP: 60840-285 - Fone: (85) 4008.2448 Quixadd/CE
Email: messejana@obomvizinho.com.br Email: bvquixada@obomvizinho.com.br

© BOM VIZINHO WASHINGTON SOARES
Av. Washington Soares, 10.008, Loja 06 - Messejana

Fortaleza-CE
CEP: 60841-032 - Fone: (85) 4008.2437
Email: washingtonsoares@obomvizinho.com.br

O BOM VIZINHO SOBRAL JUNCO
Rua John Sanford, 1800 - Junco - Sobral-CE

CEP: 62030-975 - Fone: (88) 3614.9088
Email: sobral@obomvizinho.com.br “

@ BOM VIZINHO SOBRAL CENTRO P'nhe'ro
Rua Boulevart Jodo Barbosa, 601 - Sobral - CE O BOM VIZINHO
CEP: 62010-190 - Fone: (88) 3613-2416
Email: sobralcentro@obomvizinho.com.br
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NOSSOS PRODUTOS

Nas lojas do Bom Vizinho todos os espacos
sao destinados ao sucesso de nossos parceiros.
gondolas, prateleiras, espagos de visibilidade para
a marca e muitos outros. Escolha as a¢oes de PDV
que deem maior visibilidade aos seus produtos e
veja suas vendas dispararem,

ILHA DE CONGELADOS

- Beneficio: exposicaoc de produtos em local de
destaque nas lojas.

- Periodo de negociacdo: minimo de 1 més
-Valor: RS 800,00 (mensal)

ILHA DE PALLETS

- Beneficio: exposicio de produtos em local de e ol |
destaque nas lojas. e, 1“ A '?_5
- Periodo de negociagao: minimo de 1 més n 2 % 'f"”"”
-Valor: RS 600,00 (mensal)

PONTA DE GONDOLA

- Beneficio: exposicao de produtos em local de
destaque nas lojas.

- Periodo de negociagao: minimo de 1 més
Valor: RS 800,00 (mensal)

EXPOSITOR CHECK OUT

- Beneficio: exposicao do produte em 117
expositores, local de grande destaque na loja.
- Periodo de negociacao: minimo de 3 meses
-Valor unitario: RS 60,00 [mensal)




MOLDURATV'S

- Beneficio: insercao da marca nas molduras de
24TVs

- Periodo de negociacao: minimo de 2 meses

- Coparceria: RS 1.500,00 (mensal)

SACOLAS DE COMPRA

- Beneficio: exposicido da marca\produto nas
sacolas , gerando malor “recall” junto aos milhares
de clientes do Bom Vizinho.

-Periodo de negoclagdo: minimo de 2 meses

- Coparceria: RS 5.500,00 (mensal)

-60.000 mil sacolas/més

BEOBINAS DE CAIXA

- Beneficio: exposicao da marca\produto nas
bobinas, gerando maior “recall” junto aos milhares
de clientes do Bom Vizinho.

-Periodo de negociagao: minimo de 2 meses

- Coparceria: RS 1.200,00 (mensal)

-30.00 mil bobinas/més

SUPORTE MAQUINETA DE CARTAO

- Beneficio: exposicao da marca em 147 suportes de
maquineta de cartao,

- Periodo de negociagdo: minimo de 1 més

-Valor unitario: RS 25,00 (mensal)

ADESIVO ELEVADOR

- Beneficio: divulgacao da marca/produto nos
elevadores das lojas Sobral Centro e Washington
Soares

- Periodo de negociacdo: minimo de 2 meses

- Coparceria: RS 600,00 (mensal)

STOPPERS

- Beneficio: exposi¢ac da marca no stopper
- Perfodo de negoclacdo: minimo de 3 meses
- Coparceria RS 100,00/loja/més

FAIXETAS

- Beneficio; exposicao da marca do produto ou do
preco

- Periodo de negociacdo: minimo de 3 meses

- Coparceria RS 20,00/loja/més

A - ) L

MINITOTENS CICLOVIA MARAPONGA

- Beneficio: exposicao da marca na ciclovia da
Maraponga/Mondubim, drea de grande passagem.
- Periodo de negociagao: semestral

Coparceria: RS 2.000,00/placa

ORELHAS MONITORES 14"

- Beneficio: exposicao da marca em 157 orelhas de
monitores 14"

- Periodo de negociacdo: minimo de 2 meses

- Valor unitario: RS 20,00 (mensal)

ADESIVO FRONTAL CHECK-OUT

- Beneficio: exposicao da marca em 117 check- out
- Periodo de negociagio: minimo de 2 meses
-Valor unitario: RS 80,00 (mensal)

CESTA DE COMPRA

- Beneficio: exposicao da marca em 630 cestas de
compra

- Periodo de negociacao: minimo de 2 meses
-Valor unitdrio: RS 20,00 {mensal)

CA
- Beneficio: exposicao da marca em 863 carrinhos

= Periodo de negociacao: minimo de 2 meses
- Valor unitario: RS 30,00 (mensal)

Y

PROPAGANDAS TV'S

- Beneficio: videos e comerciais em 24 TVs dentro
das lojas.

- Periodo de negociagdo: minimo de 1 més

- Coparceria: RS 400,00 (mensal)

STRIPS

- Beneficio: exposicio da marca e do produteo nos strips
-Vantagens:

+ Destaca o produto entre os demais semelhantes

= Estimula a compra por impulso ou por conveniéncia

+ Baixo investimento e altos resultados

« £ versitil e pode ser fixado em pontos estratégicos

- Periodo de negociacio: minimo de 2 meses

-Valor unitdrio: RS 35,00 (mensal)

PORTA - ENCARTES/PORTA - CESTAS

- Beneficio: exposicao da marca em local
privilegiado, com bastante fluxo de pessoas.
- Periodo de negociagao: minimo de 2 meses
-Valor unitario: RS 500,00 (mensal)

ADESIVO DE CHAO

- Beneficio: Dar maior visibilidade para o produto
no local onde esta exposto

- Periodo de negociagdo: minimo de 1 més
Coparceria: RS 200,00 (mensal)




CARRINHOS DE COMPRA BEBE CONFORTO
- Beneficio: exposicao da marca em

60 carrinhos
- Periodo de negociagao: minimo de 2 meses - Valor

unitarie: RS 20,00 {mensal)

AVENTAIS HORTI
- Beneficio: assinatura da marca em 57 aventais horti

-Pericdo de negociagao: minimo de 3 meses
-Coparceira: R$2.500,00 (mensal)

SACO DE PAO
- Beneficio: exposicao da marca em 100 mil und de
saco de pao

-Periodo de negociagao: minimo de 2 meses
- Coparceria: R$ 1.000,00 (mensal)

AVENTAIS PADARIA
- Beneficio: assinatura da marca em 81 aventais da

- Periodo de negociacao: minimo de 3 meses
- Coparceria: RS 2.500,00 (mensal)
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CANCELA DO ESTACIONAMENTO POLTRONAS CINEMA

- Beneficio: exposicao da marca na cancela do o ol A A ” - Beneficio: exposicado da marca em 480 capas de
estacionamento da loja Sobral Centro. w 3t =3 i A TR poltronas

- Periodo de negociagdo: minimo de 2 meses - Periodo de negociacdao: minimo de 2 meses

- Coparceira; R$ 600,00 (mensal) - Coparceria: RS 3.000,00 (mensal)

TICKET DO ESTACIONAMENTO
- Beneficio: exposicado da marca/produto em 16

board.
- Periodo de negociagido: minimo de 1 més
-Valor unitario: R$ 250,00 (mensal)

- Beneficio: assinatura da marca em 4.000 und. de
ticket de estacicnamento da loja Sobral Centro.

- Periodo de negociacao: minimo de 3 meses

- Coparceria: RS 800,00 (mensal)

GUIA DE PROGRAMACAO CINEMA

TAPETES
- Beneficio: exposicdo da marca na entrada da loja - X1 vy — i : _ - - Beneficio: exposicao da marca/produto em 20 mil
- Periodo de negociacao: minimo de 3 meses (] 4 N A Sagrat ¢ = gy und da guia de programacao dos cinemas
- Coparceria RS 1.000,00/loja/més ; ) Cac ] . - Periodo de negociagao: minimo de 1 més
\ P J i 5 =AYy - Coparceria: RS 500,00 (mensal)

PROPAGANDA CINEMA o, SR T SRS S N
. : e SACO DE PIPOCA
A S - Beneficio: propaganda de 30 ou 60" em 5 (cinco) salas. ;
- Beneficio: spots de 30" com antincios : ) % - Periodo de negoci acao: minimo de 1 més {3 y - - Beneficio: exposicao da marca/produto em 5 mil
A fy 2 = . und de saco de pipoca.

promocionais ou dicas ~ 2 P e r _
- Periodo de negociacdo: minimo de 1 més £ LT ML i cnparceria‘ R$ 500/sala/més -Periodo de negociagao: minimo de 2 meses
- Coparceria: RS 350,00 (mensal) d : Coparceria: RS 1.200,00 (mensal)
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COLETE PARQUE INFANTIL MUNDO
DO PINHEIRINHO

- Beneficio: insercio da marca em 1.200 coletes
- Periodo de negociacio: minimo de 3 meses
- Coparceria: R$ 1.000,00 (mensal)

¥ o ST e e

RISQUE E RABISQUE - PARQUE INFANTIL MUNDO
DO PINHEIRINHO

- Beneficio: insercao da marca em 2.000 desenhos
- Periodo de negociagao: minimo de 1 més
- Coparceria: RS 1.000,00 (mensal)

ASSINATURA EM BALOES DE LATEX - PARQUE
INFANTIL MUNDO PINHEIRINHO
- Beneficio: insercao da marca em 1.000 baloes

- Periodo de negociacao: minimo de 2 meses
- Coparceria: RS 450,00 (mensal)

W T R, M v - RV AT R

JOGO AMERICANO PADARIA/PINO'S RESTAURANTE

- Beneficio: efeito divulgador da marca, acao
moderna e criativa para propagar a identidade
@ produtos.

- Periodo de negociacdao: minimo de 1 més

- Coparceria: RS 5.000,00 (mensal)

- Tiragem mensal: 30.000

- e = Ca i P Bl Sy

DISPLAY DE MESA PADARIA/PIND S RESTAURANTE

- Beneficio: insercao da marca em displays
de 140 mesas.

- Periodo de negociagao: minimo de 1 més
- Preco unitario: RS 20,00 (mensal)

2 - A

CARDAPIO PINO'S RESTAURANTE

= Beneficio: inser¢ao da marca/produto em
80 cardapios.

- Periodo de negociagiao: minimo de 3 meses
- Coparceira: RS 1.000,00 (mensal)
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NOSSAS LDJAS

Dapos GERAIS

Av. Godofredo Maciel, 1.152 - Maraponga - Fortaleza-CE
Fone: (85) 4008-2444

E-mail: maraponga@obomvizinho.com.br

HorARIO DE FUNCIONAMENTO

Segunda a Sabado - 6h as 23h
Domingo - 6h as 22h

CENTRO DE TREINAMENTO
Sim
) ] ; i SERVICOS
A M "" “!“ﬁ o » b, t Correios - Caixa Eletronico - Correspondente Bancdrio
N . S R : ! VFis ¥ .
: _ S | - . : ] N 4 Posto de Troca para Vasilhames - Venda de Passagens

INDICADORES DE EFICIENCIA
Area de Vendas m? WED A . e
Quantidade Check Outs RIS SO : i

Vagas/ Estacionamento

I
1

|
[0 B
i1
I

i
Colaboradores B | . - ﬁ %‘ 5

- ]
LEGENDA pEEbddd442995 0 )N

= N S R SN e e, v Géndolas llha Congelados Vascas FLV
Plnhelro \ ] iy @ iharaies @ Geladeira Mesa Paes

O BOM VIZINHO




MESSEJANA Dt PAN AMERICANO
Dapos GErals “ - . Dapos Gerats

Av. Frei Cirilo, 4.290 - Messejana - Fortaleza-CE R RN Rua Piaul, 1.110 - Pan Americano - Fortaleza-CE
Fone: (85) 4008-2448 LUSWN  Fone: (85)4008-2433 X
E-mail: messejana@obomyvizinho.com.br R ) AP E-mail: panamericano@obomvizinho.com.br

HORARIO DE FUNCIONAMENTO Ol IR
Segunda a Sdbado - 7h as 22h PR oo v )
Domingo - 7h as 20h | = —

HORARIO DE FUNCIONAMENTO
Segunda a Sdbado - 6h as 23h
Domingo - 6h as 22h
CENTRO DE TREINAMENTO F I T ot SERVICOS
Sim g Sk NG |

| 3 a A Correios - Caixa Eletronico - Correspondente Bancdrio
SERVICOS ] R Posto de Troca para Vasilhames - Posto de Coleta Ecoelce
Correspondente Bancdrio - Posto de Troca para Vasilhames N 1R WA Malhacao do Bom Vizinho

INDICADORES DE EFICIENCIA g AR T INDICADORES DE EFICIENCIA

Area de \lendas m’ 1800m’ i Area de Vendas m’ 830m’
Quantidade Check Outs 21 R | > .I ok Quantidade Check Outs 13
Vagas/ Estacionamento 106 '_ 0, SR AL _ _ Vagas/ Estacionamento 28

Colaboradores 135 Xyl ks ! R Colaboradores 75

HilH T Lecenon
EELELLEASaa83s W

LEGENDA

Gondolas llhg' Cofmgeladus | : i Géndolas llha Congelados  Vascas FLV
@ thaPalles @ Geladeira @ haraless @) Geladeira | MesaPaes




SOBRAL JUNCO
Dapos GERAIS

Av. John Sanford, 1.800 - Junco - Sobral-CE
Fone: (88) 3614-9088
E-mail: sobral@obomvizinho.com.br

HoRARIO DE FUNCIONAMENTO
Segunda a Sdbado - 7h as 23h
Domingo - 7h as 22h

CENTRO DE TREINAMENTO

Sim

SERVICOS

Cinema - Correios - Caixa Eletronico - Correspondente Bancdrio

Restaurante - Parque Infantil - Venda de Passagens (Guanabara)

INDICADORES DE EFICIENCIA

Area de Vendas m” 1700m’
Quantidade Check Outs 21
Vagas/ Estacionamento 111
Colaboradores 170

LEGENDA

Géndolas lIha Congelados
. Ilha Pallets . Geladeira

Vascas FLV
Mesa Paes

SUBRAL GENT
Dapos GERAIS

Rua Boulevart Jodo Barbosa, 601 - Sobral-CE
Fone: (88) 361./- 91'188] 3613-2416
E-mail: sobralcentro@obomvizinho.com.br

HorAriO DE FUNCIONAMENTO

Segunda a Sdabado - 7h as 23h
Domingo - 7h as 22h

CENTRO DE TREINAMENTO
Sim

SERVICOS

Cinema - Correios - Caixa Eletrénico - Correspondente Bancdrio
Restaurante - Parque Infantil - Venda de Passagens (Guanabara)

INDICADORES DE EFICIENCIA

Area de Vendas m*
Quantidade Check Outs
Vagas/ Estacionamento
Colaboradores

LEGENDA

Géndolas llha Congelados
@ haralets @) Geladeira

Vascas FLV
Mesa Paes




.::.
=
O

}
EGG

ERIA34LE:
B ESmNE

|

WASHINGTON SOARES

Dapos GERAIS

Av. Washington Soares, 10.008 , loja 06 - Messejana - Fortaleza-CE
Fone: (85) 4008-2437
E-mail: washingtonsoares@obomvizinho.com.br

HorARIO DE FUNCIONAMENTO
Segunda a Domingo - 7h as 22h

CENTRO DE TREINAMENTO

Sim

SERVICOS

Correspondente Bancdrio - Posto de Troca para Vasilhames

INDICADORES DE EFICIENCIA

Area de Vendas m? 1200m?
Quantidade Check Outs 13
Vagas/ Estacionamento 130
Colaboradores 110

LEGENDA

Géndolas llha Congelados ~ Vascas FLV
. llha Pallets . Geladeira ~ Mesa Paes

DApos GERAIS

Rua Erbas Cavalcante Pinheiro, 50 - Socorro - Limoeiro do Norte-CE
Fone: (88) 3423-2283
E-mail: limoeiro@obomvizinho.com.br

HoRrARIO DE FUNCIONAMENTO
Segunda a Domingo - 7h as 22h

CENTRO DE TREINAMENTO
Sim
SERVICOS

Cinema - Caixa Eletrénico - Correspondente Bancdrio
Restaurante - Parque Infantil - Posto de Troca para Vasilhames

INDICADORES DF EFICIENCIA

Area de Vendas m? 1800m?
Quantidade Check Outs 21
Vagas/ Estacionamento 87
Colaboradores 125

LEGENDA

Géndolas llha Congelados = Vascas FLV
@ iharallers B Geladeira . Mesa Paes
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TAPIPOCA L ': MONDUBIM

: ) : Y4 Dapos GErals
Av. José do Patrocinio, 1.481 - Coqueiro - ltapipoca-CE S i Av. Godofredo Maciel, 4000 - Mondubim - Fortaleza-CE
Fone: (88) 3631-7777 > AT

ety dines NN Fone: (85) 4008-2435
E-mail: itapipoca@obomvizinho.com.br E-mail: mondubim@obomvizinho.com.br

Dapos GERAIS

HORARIO DE FUNCIONAMENTO
Segunda a Domingo - 7h as 22h

HorARIO DE FUNCIONAMENTO
kR A Segunda a Sdbado - 6h as 23h
CENTRO DE TREINAMENTO A | Domingo -6h as 22h

Sim Vet R A it CENTRO DE TREINAMENTO
SERVICOS : Pl Sim

Caixa Eletronico - Correspondente Bancdrio d SERVICOS

Parque Infantil - Posto de Troca para Vasitlhames Caixa Eletrénico - Correspondente Bancdrio

INDICADORES DE EFICIENCIA 3 s INDICADORES DE EFICIENCIA

Area de Vendas m? 4 ': WAL Area de Vendas m? 2050m’
Quantidade Check Outs AR S Quantidade Check Outs 20 | \ ! .
Vagas/ Estacionamento AR IR A Vagas/ Estacionamento 123 TR | ’I 3535
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QUIXADA

Rua José de Queiroz Pessoa, 2500 - Planalto Universitdrio
- Quixadad/CE
Email: guixada@obomvizinho.com.br

HORARIO DE FUNCIONAMENTO
Segunda a Domingo - 7h as 22h

SERVICOS

Caixa Eletrénico - Correspondente Bancdrio
Parque Infantil - Posto de Troca para Vasilhames

INDICADORES DE EFICIENCIA

Area de Vendas m”
Quantidade Check Outs
Vagas/ Estacionamento

L EGENDA

Géndolas Ilha Congelados ‘Vascas FLV

@ iharalers @ Geladeira " Mesa Paes

BV QUIXADA

Rua Francisco Eneas de Lima, 2027 - Centro - Quixadd/CE

Email: bvquixada@obomvizinho.com.br

HORARIO DE FUNCIONAMENTO
Segunda a Sabado - 7h as 17h
Domingo- 7 as 12h

SERVICOS

Posto de Troca para Vasilhames

INDICADORES DE EFICIENCIA

Area de Vendas m?
Quantidade Check Quts
Vagas/ Estacionamento

LEGENDA

Géndolas llha Congelados
@ iharallers @ Geladeira

T__|
=

Vascas FLV
Mesa Paes




Tornar nosso ponto de venda destino de
informacao e cultura as nossas vizinhancas
em Sobral, Limoeiro do Norte e Quixada,
beneficiando as marcas com sua positivagao.

Sao 7 salas de cinemas equipadas com o que
ha de melhor em termos de projecao
e conforto.

Temos sala 3D, amplas, climatizadas e

no formato de auditdrio, planejadas e
construidas de forma a proporcionar
qualidade de visualiza¢do, com acustica,
sonorizacao e disposicao de poltronas com
tratamento especial.

Tudo pensado para que o0 nosso publico viva
a magia do cinema com alegria, conforto
e seguranga.

Projeto “A Escola vai ao Cinema” é uma
atividade ludica de aprendizado, que estimula a
criatividade, o espirito critico e possibilitaa uma
reflexdo da realidade.

Muitos tém a possibilidade de viver a experiéncia
do mundo cinematogrdfico pela primeira vez.

Este projeto atende alunos do 1° ano do Ensino
Fundamental ao 3° ano do Ensino Médio, bem
como o Ensino de Jovens Adultos (EJA)ea
comunidade universitdria.

Em parceria com a Prefeitura de Sobral e Limoeiro
do Norte realiza, o Projeto “A Escola vai ao
Cinema”. Onde jd assitiu mais de 70.000 alunos
da rede publica.
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O Pin Social é o nosso programa de incentivo em que trocaremos pontos
positivados por doagdo em construgdo e reforma em prol de uma instituicao
sem fins lucrativos, idénea e reconhecida nacionalmente.

Em 2014, o PIN Social elegeu a APAE para utilizar um percentual da arrecadacao
em midias alternativas para entrarem em campo com a REFORMA DE
BANHEIROS E COZINHAS das APAES de Fortaleza, Sobral e Limoeiro do Norte.

As reformas irdo ocorrer guadrimestralmente de acordo com a arrecadacdo do
PIN 20174 através da prestacio de contas no sistema PIN e nas redes sociais.
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APAE

JOAQUIM CAMPELO
ARQUITETURA & INTERIORES

UMA GOLEADA DE OPORTUNIDADES
ESPERA POR VOCE NO BOM VIZINHO

 Pinheiro |
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PASSEIO CICLISTICO BOM VIZINHO

Qualidade de vida & prioridade para o Bom Wizinho
€ quando ajuntamos com bem estar em familia
femos

Lm dos maiores passeios ciclisticos de Forlaleza, o
quiai

retine clientes do Bom Vizinho em um encontro
Tmpr,

NOSSAS AGOES

BENEFICIOS

Insercao da logomarea em 500 panfletos

0 chamadas na radio do Bom Wizinho - spotf de 30
segundos

0 insercdes no carro de som - spot de 30 sequndas
14 publicacdes ma fan page

I ponto extra agregado pard o dia aa agdo

fempo de duracdo do cursa; 2h30mim

Vator do Investimento: RS 3.000,00 (urma acdao).

ABRACE MAIS

O projeto Abrace Mais & uma ferramenta para
diavancar as skas vendas! Vamos gerar ima
experiéncia entre o consumidor e g sua marca,
agregando valores positivos gue vio deixar o Seus
produtas em primeiro lugar na hora da decisao de
compra, através da interacdo gue o5 nossos
Operadores de Vendas termn com os clientes,

Seja nosso PArceiro e supere as suas metas!

CURSO DE CULINARIA

O cursa de culindria € uma agao de gastronomia
reglizada no centro de treinamento das lojas do
Bom Vizinho. Sao apresentadas receitas e dicas de
culindria, enguanto a chefe faz a demonstragdo
dos produtas de forma diddtica e interatrva,

BENEFICIOS

-Exposicdo dos produtos foco nos check outs:
-Ponta de gdndola em fodas as lojas, com os,
produtos foco,

- Impacto médio com a marca de 600,000
clientes/mes.

Valor do Investimento:
RS 15.000,00 /Bimestre

BENEFICIOS

Insercdo da fogomarca em 500 panfletos

70 chamadas ng rddio do Bom Vizinho - spot de 30
sequndos

7 insergdes no carro de som - spot de 30 segundos
14 publicacdes na fan page

I porito extra agrégado para o dia da agdo

Tempo de duragdo do curso; 2h30mim

Valor do Investimento: R53.000,00 (uma acda).
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BOM VIZINHO NO CONDOMINIO

Imagine o Pinheiro Surpermercado visitando sua
casa! Neste profeta Uma equipe de recréadores e
desgustadores do Bom Vizinho val atéos
condomnipios residenciais com atividades
recreativas para criangada, jogos, distribuicdo de
brindes. degustacio de produtos

& muita diversdg,

BENEFICIOS

nsergdo da logomarca em 500 panfletos

20 chamadas na radic do Bom Vizinho - spot de 30
sequndos

70 insercoes no carro de som - spot de 30 segundos
14 publicacdes na fan page

I ponto extra agregado para o dia da agdo

Tempo de duracde do curso: 2h30mim

Valor do investimento: B3 3.000.00 {uma acdal.

S

CHEF SHOW

QO Chef Show & uma ogdo de gastronomia realizadg
na s POV de forma volante, onde o consumidor
tem vivéncla com os produtos enguanto foz as suas
compras. Sao apresentadas receitas e dicas de
culindria, enquanto a Chef faz o demonsiracdo dos
produtos de forma diddtica e inferativa,

o
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BENEFICIOS

Inserpdo da logomarca em 500 panfletas

70 chamadas na rddio do Bom Vizinho - spot de 30
sequndos

70 insercoes no carro de som - spot de 30 segundos
14 publicacees na fan page

I ponto extra cgregado para o dia do agao

Tempo de duragdo do curser 2h30mim

Valor do Investimento: B53.000.00 fuma acda).
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